
einfach. persönlich. digital.

ifsam ist eine unabhängige, CSSF-regulierte B2B-Fondsplattform. Wir bieten 
institutionellen Anlegern Zugang zu weltweit mehr als 135.000 Investmentfonds. 
Profitieren Sie von unserer One-Stop-Shop-Lösung: Ausführung von Orders – globale 
Verwahrung von Fonds – Leistungen für das Management der Bestandsprovisionen.

2. Ausgabe 2022

Unabhängige B2B-
Fondsplattform mit  
360°-Service

Fund Dealing / Execution Services    Fund Custody    Trailer Fee Management    Fund Research
Fund Data    Tech Solutions    Distribution Support

Als Fondsplattform verstehen wir uns als umfassende Schnittstelle zwischen Distributoren und Investmentgesellschaften –
mit 20 Jahren Erfahrung und einem integralen Service, der Ihnen persönliche Beratung und Betreuung ebenso garantiert wie 
automatisierte, maximal skalierbare Dienstleistungen auf höchstem technologischem Niveau.  
 
Genau das verstehen wir unter „The Art of Fund Business“.

ifsam – the art of fund business

Fund Partner Network 
Neue Vertriebsvereinbarungen

Fonds im Rampenlicht 
Active Funds

– Legg Mason Clearbridge Infrastructure Value Fund 
EUR PR ACC

– UBAM - Dynamic US Dollar Bond IC USD

– Optinova Conventional & Clean Energy EUR I ACC

– DJE Gold & Ressourcen EUR PA DIS 

ETFs

– Goldman Sachs Paris-Aligned Climate 
World Equity UCITS ETF USD ACC

ifsam S.A. wählt Credit Suisse 
als neuen Cash-Clearing-
Anbieter 

Warum die aktuelle 
Abwicklungswelt wie die  
Formel 1 ist 

Research: Highlight Fonds –  
Peter Reis 
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Herr Rodja S. Reisky CIIA/CEFA
Head of Business Development & Sales

Telefon: +352 27 07 31-626
E-Mail: rodja.reisky@ifsam.lu

Über Credit Suisse
Die Credit Suisse ist einer der weltweit führenden 
Finanzdienstleister, ein führendes Franchiseunter-
nehmen im Bereich Clearing und Zahlungsverkehr in 
Schweizer Franken und bietet über ihr globales Netz-
werk Kontodienstleistungen in über 35 Währungen 
an. Cash Management & Reporting, CLS®Services für 
Settlement Members, Third Parties und Fund Related 
FX runden die Produktpalette ab.

Herr Jean-Luc Lanners 
Managing Director

Telefon: +352 27 07 31-609
E-Mail: jean-luc.lanners@ifsam.lu

Über ifsam
ifsam – ein von der CSSF reguliertes Finanzdienstleistungs-
unternehmen und eine unabhängige B2B-Fondshandels-
plattform, die seit über 20 Jahren professionelle Kunden 
betreut. ifsam ist ein Full-Service-Anbieter von Execution 
2 Custody Services für 135.000 Fondsanteile (ISIN) ein-
schließlich Publikumsfonds, Hedgefonds, Private-Equity-
Fonds und ETFs. Seit der Gründung im Jahr 2001 versteht 
sich ifsam als kompetenter und verlässlicher Partner für 
Distributoren einerseits und renommierte Fondsanbieter 
andererseits.

Die globale Reichweite der Dienstleistungen und des Netzwerks der Credit Suisse stellt einen weiteren wichtigen Baustein für 
die internationale Wachstumsstrategie der ifsam dar. 

ifsam – Kontakt

  ifsam S.A. wählt Credit Suisse als neuen Cash-Clearing-Anbieter 
 
Seit dem 22. August dieses Jahres nutzt die ifsam als eine der führenden unabhängigen B2B-Fonds-
plattformen in Europa, die Cash-Clearing-Dienstleistungen der Credit Suisse zur Abwicklung des Zah-
lungsverkehrs im Rahmen ihrer „Execution 2 Custody Services“.   

Sowohl für die Kunden der ifsam, als auch für ifsam selbst ergeben sich durch diese neue Zusammenarbeit umfassende verbes-
serte Servicevorteile. Insbesondere zählen hierzu:

  verlängerte Annahmeschlusszeiten für Zahlungsanweisungen 
  hocheffiziente Abwicklung des Geldflusses für Zeichnungen und Rücknahmen 
  höherer Automatisierungsgrad

  eine verbesserte internationale Abdeckung
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  Warum die aktuelle  
Abwicklungswelt wie die Formel 1 ist  

Schlechte Kommunikation verringert die  
Geschwindigkeit 

„Auf den Punkt gebracht”  

 Die Formel 1 und freie Lieferung von Wertpapieren mögen 
sich auf unterschiedlichen Spielplätzen bewegen, aber sie 
haben ähnliche Regeln.

 Mangelnde Kommunikation behindert die Zusammenar-
beit zwischen den Beteiligten und bremst die Geschwin-
digkeit, trotz modernster Technologien und Top-Talenten.

 Eine klare und präzise Kommunikation ist in der Formel 1 
der Schlüssel zum Sieg und in der Welt der Wertpapierab-
wicklung die Voraussetzung für eine schnelle und erfolg-
reiche Abwicklung von Transaktionen.

Einführung

Im Laufe der Geschichte wollte die Menschheit immer alles so 
schnell wie möglich erreichen, und die heutige Welt ist da keine 
Ausnahme. Angetrieben durch den Drang nach Veränderung 
und Fortschritt steigern wir das Tempo unseres Lebens unauf-
haltsam mit immer neueren revolutionären Technologien.

Die Geschwindigkeit ist auch bei der freien Lieferung von 
Wertpapieren der entscheidende Faktor, jedoch wird sie ohne 
eine angemessene Automatisierung und vor allen ohne korrekte 
Kommunikation, im Zweifel bis auf 0 ausgebremst. In diesem 
Artikel werfe ich einen genaueren Blick auf die Welt der freien 
Übertragung von Wertpapieren, indem ich Parallelen zur Formel 
1, dem schnellsten Sport der Welt ziehe, um zu verdeutlichen, 
wie wichtig eine klare, fehlerfreie und zielgenaue Kommunika-
tion zwischen den verschiedenen Teilnehmern für eine schnelle 
Leistung ist.

Durch meine Arbeit bei International Fund Services and As-
set Management (ifsam), einer B2B-Fondsplattform für ins-
titutionelle Anleger, habe ich einen umfassenden Einblick in 
die Abwicklungswelt sowohl auf Makro- als auch auf Mik-
roebene erhalten. 

Institutionelle Kunden suchen einen Intermediär oder eine 
Verwahrstelle, der/die den besten Service und die besten 
Instrumente für eine zeitnahe und qualitativ hochwertige 
Ausführung von freien Lieferungen bietet. Und die Inter-
mediäre sind permanent auf der Suche nach den besten 
Technologien und dem besten Know-how, um einen auto-
matisierten und skalierbaren Service auf höchstem techno-
logischem Niveau zu bieten. 

Diese Situation ist vergleichbar mit der eines Formel-
1-Rennfahrers, der ein Team sucht, das seine Bedürfnisse 
und Vorstellungen am besten erfüllt und dadurch in eine 
erfolgreiche Zusammenarbeit mündet. Um dies zu ermögli-
chen, konzentrieren sich die Teams darauf, das beste Auto 
zu bauen, das den Vorschriften der Fédération Internati-
onale de l‘Automobile (FIA) entspricht. Sie investieren in 
hochmoderne Ausrüstung und wählen die besten Ingeni-
eure und Besatzungsmitglieder aus. Doch trotz all dieser 
Anstrengungen können die Teams ihr Potenzial nicht immer 
optimal ausschöpfen.

Bei der freien Lieferung von Wertpapieren ist es ähnlich:

Trotz aller Vorschriften, Anweisungen und der Präsenz der 
entsprechenden Finanzaufsichtsbehörden auf allen Märk-
ten kommt es bei den Intermediären häufig zu Problemen 
bei der Auftragsabwicklung, und das wirkt sich wiederum 
auf die gesamte Dienstleistungskette aus.

Im vergangenen Jahr nahm die ifsam an einer weltweiten 
Umfrage von Calastone1 teil, die die Ursachen der Verzö-
gerungen in der Auftragsabwicklung untersuchte. Demnach 
sind die größten Herausforderungen im heutigen Lieferpro-
zess die obligatorische Verwendung von Original-Übertra-
gungsformularen, Fehler bei der Dateneingabe und bei der 
Weiterverarbeitung erhaltener Daten, auf dem Postweg 

Ob Formel 1 oder 
Wertpapierabwicklung: 
Eine klare und präzise 
Kommunikation ist der 
Schlüssel zum Erfolg.
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Erfahren Sie hier mehr

FreeDel

verloren gegangene Formulare, die für die Platzierung und 
Ausführung der Lieferung erforderlich sind, sowie das Er-
fordernis eines im Original unterschriebenen Dokuments.2

Meine persönliche Erfahrung ist, dass die größten Verzö-
gerungen durch Missverständnisse im ersten Prozessschritt 
der freien Lieferung auftreten, das heißt dem Austausch von 
Standard-Settlement-Instruktionen (SSI) zwischen den Par-
teien zur Einleitung der Lieferung. 

Der Austausch der Informationen erfolgt sehr häufig per 
E-Mail in einer Textdatei, einem PDF-Anhang oder sogar 
noch per Fax. Da die beteiligten Parteien unterschiedliche 
Formate zur Verarbeitung von Informationen verwenden 
und vor allem häufig unterschiedliche Verwahrungsstruktu-
ren mit mehreren Intermediären für ihre Wertpapiere exis-
tieren, sind die Abwicklungsketten häufig unterschiedlich 
und komplex. Die Registrierung erfolgt teilweise direkt bei 
Transfer Agenten oder den Clearingstellen. Sehr oft bein-
halten die SSIs verschiedene Intermediäre. Insbesondere 
grenzübergreifend bedeutet das unterschiedliche Clearing-
prozesse. Darüber hinaus können die SSIs einen Namen und 
eine Adresse oder aber eine Kontonummer und einen Na-
men verwenden. 

Dies führt nicht selten dazu, dass Kunden eine Anweisung 
mit unvollständigen SSIs an die Depotbank übermitteln, 
die dort dann erst einmal zur weiteren Bearbeitung der 
Übertragung verwendet wird. Einige Tage später lehnt die 
Transferstelle die Übertragung ab oder verlangt Anpassung 
aufgrund unvollständiger oder fehlerhafter Angaben. Wenn 
das geschieht, wird der gesamte Auftrag storniert. Die Kun-
den stehen dann wieder am Anfang und müssen den Pro-
zess erneut von vorne starten.

Als ich vor kurzem den Grand Prix (GP) in Monaco erleben 
durfte, konnte ich Parallelen zu meiner Arbeit und dem Pro-
zess der Lieferung frei von Zahlung erkennen. 

In der Welt der Formel 1 kann es vorkommen, dass selbst 
die besten Teams trotz erfahrener Rennfahrer, schneller 

Autos, hochmoderner Technik und der Durchsetzungen 
von festgelegten Bedingungen und Vorschriften nicht auf 
das Podium kommen, weil menschliche Fehler die Kommu-
nikation behindert haben. 

Schauen wir uns die jüngsten Grand Prix-Rennen in Mona-
co und Montreal an. Trotz eines der wettbewerbsstärksten 
Autos der Saison, der guten Qualifikationsergebnisse von 
Charles Leclerc und der konstanten Leistung von Carlos 
Sainz blieb das Ferrari-Team in Monaco hinter den Erwar-
tungen zurück.3 Ferraris doppelter Boxenstopp-Patzer war 
darauf zurückzuführen, dass Sainz und Leclerc kurz hinter-
einander einen Reifenwechsel verlangten, wodurch letzte-
rer seinen lang erhofften Platz auf dem Siegertreppchen 
verpasste. Und aufgrund eines ähnlichen Kommunikations-
problems im McLaren-Team4 kam es beim GP von Montreal 
zu einem katastrophalen Doppelstopp, der Daniel Ricciardo 
und Lando Norris ihre Spitzenplätze kostete.5 

Die doppelten Boxenstopps für Ferrari in Monaco und 
McLaren in Montreal bedeuteten für die Teams den höchs-
ten zu zahlenden Preis: Zeit. Trotz optimaler Bedingungen 
wirkte sich die Verzögerung auf das gesamte Rennen, die 
Leistung und die erhaltenen Punkte, aus. Frust und Ent-
täuschung waren groß – wäre der Informationsaustausch 
reibungsloser verlaufen, wäre das Rennen (bzw. in unserem 
Fall die Lieferung) ohne Verzögerungen verlaufen und die 
beste Ausführungszeit gesichert gewesen.

Hochwertige Technologien und das beste Know-how allein 
garantieren keine schnellen und effizienten Ergebnisse. Ein 
wichtiger unabdingbarer Schlüssel für eine fehlerfreie und 
damit schnellstmögliche Bearbeitung von Wertpapierliefe-
rungen ist eine funktionierende Kommunikation zwischen 
allen Beteiligten.

Aus diesem Grund hat ifsam beschlossen, eine technische 
Anwendung für den automatischen Austausch von SSIs 
zwischen den beteiligten Parteien zu entwickeln: FreeDel.6

https://www.ifsam.lu/de/services/tech-solutions/
https://www.ifsam.lu/services/tech-solutions/
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Fazit

Werkzeuge, die den Informationsaustausch standardisieren 
und die Kommunikation zwischen den Parteien erleichtern, sind 
für eine zügige, verzögerungsfreie Abwicklung unerlässlich.   

> Geschwindigkeit ist im Leben zwar wichtig, sie baut je-
doch auf die Synergie zwischen allen beteiligten Elemen-
ten und Parteien auf. 

> Um die Geschwindigkeit zu fördern, müssen wir wach-
sam bleiben, unsere Schwachstellen bestimmen und 
kontinuierlich an ihnen arbeiten. 

> Fehlkommunikation beim SSI-Austausch ist eins der 
Hauptprobleme, das die Geschwindigkeit und Effizienz 
von Übertragungen behindert und sich damit negativ 
auf die gesamte Abwicklungskette auswirkt.

> Werkzeuge, die den Informationsaustausch standardi-
sieren und die Kommunikation zwischen den Beteiligten 
erleichtern, sind für eine zügige, verzögerungsfreie Ab-
wicklung unerlässlich.   

Kamola Rashidova, 
Officer Team Transfers, ifsam S.A.
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  Research 

Aufgrund langjähriger Erfahrung, Unabhän-
gigkeit und hoher Reputation im Bereich der 
Fondsauswahl ist das Research der ifsam ein geschätzter In-
terviewpartner namhafter Medienunternehmen der Fonds-
branche. In dieser Ausgabe möchten wir folgende interes-
sante Artikel mit Ihnen teilen.

Highlight Fonds – Peter Reis

Was ist dein aktueller Highlight-Fonds und wie-
so?  

Aufgrund der Vielzahl an realwirtschaftlichen Herausfor-
derungen ist eher von einer holprigen Marktentwicklung 
auszugehen, die auch mit kurzzeitigen Rückschlägen ein-
hergehen kann. 

Vor diesem Hintergrund ist mein Highlight-Fonds zur-
zeit der GuardCap Global Equity (IE00BSJCNS13). Die-
ser Fonds der in London ansässigen Spezialisten Boutique 
GuardCap mit kanadischem Eigentümer (Guardian Capital 
Group Limited) wurde von Michael Boyd und Giles War-
ren gegründet. Beide waren zuvor zusammen seit 1997 für 
den von Michael Boyd aufgelegten Seilern World Growth 
verantwortlich und führen dessen Investmentansatz nun in 
diesem Quality-Growth Fonds weiter. Der Fonds verkör-
pert dabei in beeindruckender Weise alle Kriterien die mir 
bei der Beurteilung und Auswahl von Fonds wichtig sind:

Kongruenz: Es ist aus meiner Sicht von zentraler Bedeu-
tung, dass sich die Fondsphilosophie sowohl in den getä-
tigten Investmentpositionen, als auch in den realisierten 
Ergebnissen konsequent widerspiegelt. Nur bei dieser Vor-
aussetzung kann der Anleger Prognosen zum Verhalten des 
Fonds bei diversen Rahmenbedingungen entwickeln und 
ein Grundvertrauen zum Fonds aufbauen, dass es ihm er-
möglicht, auch bei schwierigen Marktbedingungen an seiner 
Positionierung festzuhalten. All dies erreicht der GuardCap 
Global Equity durch seine klare Philosophie (Denke, prog-
nostiziere und investiere langfristig), dessen Umsetzung mit 
hoher Einzeltitelkonzentration und langer Haltedauer und 
entsprechenden Resultaten über die langjährige Historie.

Resilienz: Darunter verstehe ich weniger die Einschrän-
kung in ein Fondskorsett mit strikten Schwankungsbreiten 
oder ähnlichem, sondern vielmehr die Widerstandsfähig-
keit von Investmentkonzepten, welche durch Ihre Klarheit, 

Kompromisslosigkeit und fundamentaler Herleitung Erfolge 
unabhängig von dem Vorliegen sehr spezifischer Marktgege-
benheiten erreichen können. Der GuardCap Global Equity 
bietet diese Robustheit. Dies besonders durch seine klare 
Ausrichtung auf dauerhaft wachsende Qualitätsunterneh-
men mit fundamentaler Substanz (u.a. starke Cashflows 
und geringe Verschuldung), die einen Orientierungspunkt 
auch bei Marktverwerfungen bieten. Daneben achtet das 
Fondsmanagement auf eine angemessene Bewertung und 
dass die Unternehmen von langanhaltenden (Sub-)Trends 
profitieren. 

Lesen Sie hier das Interview auf www.fundview.de

Wie unterscheidet sich der Fonds von seiner 
Peergroup beziehungsweise seiner Konkurrenz? 

Da der Vergleichsindex im Fondsprospekt und die Peer-
group Zuordnung der Dienstleister nicht immer passgenau 
dem Fonds gerecht werden, bietet es sich an, eine weiterge-
hende granulare Einordnung des Fonds objektiv ergänzend 
vorzunehmen.

Nach eigener Auswertung im ersten Schritt unseres Fonds-
analyseprozesses über quantitative Kennzahlen wie z.B. 
Bestimmtheitsmaß R² und Tracking Error, sowie qualitativer 
Strategieeinwertung steht die prognostizierte Fondsent-
wicklung vornehmlich im engen Zusammenhang zum MSCI 
World Quality und der vom Fonds ausgewiesenen Bench-
mark MSCI World. Bezüglich der Peergroup konkurriert der 
Fonds mit offensiveren Varianten aus dem Blend-Bereich, 
sowie defensiveren Varianten aus dem Growth-Bereich.
 
Zum klassischen Growth-Bereich bietet der Fonds dabei 
Abgrenzungspunkte durch seinen eher als defensiv einzu-
ordnenden Growth-Stil, welcher vornehmlich aus der strin-
genten Einhaltung der 3 Kernprinzipien des Fonds (Fort-
währendes Wachstum, Qualität und Bewertungsniveau) bei 
jeder Positionsentscheidung resultiert.

Es erfolgt auch eine Growth-Diversifikation durch Inves-
titionen in Unternehmen mit verschiedenen Wachstumsra-
ten. Von defensiveren Wachstumswerten wie Colgate bis 
hin zu stärker wachsenden Unternehmen wie EssilorLuxot-
tica. Der Fonds weist entsprechend auch geringere Ausprä-
gungen bei klassischen Growth-Faktor Kennzahlen zur Ver-
gleichsgruppe auf. Die Unternehmen im Portfolio besitzen 
dabei ausnahmslos starke Wettbewerbspositionen, was 
auch Auswertungen externer Datenlieferanten bestätigen 
(z.B. Morningstar Economic Moat). Ergänzend werden die 
oftmals bei Growth-Fonds bestehenden Klumpenrisiken 
durch eine breite Diversifikation über Sektoren, Länder 
und speziell unterschiedlichste (Sub-)Trends entschärft. 
Dies führt zu einer geringen Korrelation der Positionen 

https://www.fundview.de/posts/2022/08/2022-08-05-galerie-highlight-fonds-peter-reis-ifsam.html
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innerhalb des Portfolios, einer stärkeren Gewichtung de-
fensiver Branchen wie Basiskonsumgüter und Gesundheit 
und einer geringeren Gewichtung des Technologiesektors 
im Verhältnis zur Growth-Peergroup. Diese risikoadjustie-
rende Fondssteuerung führt schlussendlich auch zu einer 
geringeren Abhängigkeit von ökonomischen Zyklen und 
reduzierter Partizipation an Marktrückschlägen (attraktives 
Upside/Downside Capture Verhältnis).
 

Welche Rolle spielt dieser Fonds in der Gesamt-
Portfoliokonstruktion?

In einem Interview gegen Ende letzten Jahres habe ich dar-
auf hingewiesen, diejenigen Quality-Growth Fonds im Port-
folio zu behalten, welche auf das Wachstum fundamentaler 
Werte wie Gewinne oder Cash-Flows abzielen, da diese 
auch in einem Umfeld hoher Inflation, Zinsen und Unsicher-
heit funktionieren können.

Der GuardCap Global Equity passt genau in dieses An-
forderungsprofil und dient demgemäß als generelles  
Basisinvestment, sehr gute defensive Ergänzung zu einem 
bestehenden Growth-Portfolio oder als wachstumsorien-
tierte Lösungsoption in einem Blend-Portfolio. Aufgrund 
seiner Sektor Gewichtung ist er aber auch als Ergänzung 
eines technologiefokussierten Portfolios eine Erwägung 
wert.

Der Fokus des Fonds auf Qualität könnte zusätzlich gerade 
im aktuellen Umfeld einen beträchtlichen Nutzen für das 
Gesamtportfolio bieten. So lässt der Faktor „Qualität“ in 
einem Umfeld überdurchschnittlicher Volatilität, Inflation, 
steigender Zinsen und schwächeren Wirtschaftswachs-
tums, auf Basis historischer Daten des MSCI World Style 
Index, ein im Verhältnis zu den anderen Stilen besseres Per-
formanceergebnis erwarten (Quelle: u.a. Guardian Capital). 
Eigene Analysen unterstützen diese positive Einwertung 
durch ein aktuell zusätzlich gegebenes attraktives Bewer-
tungsniveau der Fondspositionen mit oftmals Kurs/Gewinn-
Werten unter dem 5-Jahresdurchschnitt und attraktiven 
Kurs/Gewinnwachstums-Kennzahlen. 

Diese Faktoren kombiniert mit einer ausbalancierten Port-
foliostruktur nach geographischer Ertragsherkunft, Sub-
trends und Wachstumsgeschwindigkeit der Unternehmen 
führen zu einem Fondskonstrukt, dessen Erfolg deutlich 
weniger abhängig von spezifischen Marktgegebenheiten ist 
und damit auch in Rezessionsphasen eine deutlich stärkere 
Durchsetzungsfähigkeit erwarten lässt.

Peter Reis
Head of Fund Research, ifsam S.A.
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Contact:
Priyank Agarwal
Manager – International Business

priyank.agarwal@nipponindiaim.com
https://singapore.nipponindiaim.com

Nippon Life India Asset Management

Nippon Life India Asset Management (Singapore) Pte. Ltd. [NAMS] ist eine 100%ige Tochtergesellschaft der Nippon Life India Asset 
Management Limited mit Sitz in Mumbai, Indien. 

NAMS ist das Flaggschiff-Unternehmen, das die Offshore-Interessen der Nippon Life India AMC vertritt. Es wurde im Jahr 2005 in 
Singapur gegründet und ist ein reguliertes unternehmen bei der Monetary Authority of Singapore (MAS). Schwerpunkt und Haupt-
kompetenz der NAMS ist es, globalen Anlegern die Investition in Indien in den verschiedenen Anlageklassen zu erleichtern, von 
Aktien und festverzinslichen Produkten über alternative Anlagen bis hin zu segregierten Mandaten etc. 

Die Nippon Life India Asset Management Ltd. (Nippon Life India AMC) verwaltet als einer der führenden und größten Asset-Manager 
in Indien Anlagen im Wert von knapp ca. 54 Mrd. USD (Stand 30. September 2021) bestehend aus indischen Aktien, festverzinsli-
chen Titeln, ETFs und alternativen Anlagen. Sie ist einer der größten Vermögensverwalter im Passivbereich und verwaltet ein breites 
Spektrum an verschiedenen ETF-Produkten und passiven Strategien. 

Unsere Muttergesellschaft, die Nippon Life Insurance Company, ist ein japanisches Unternehmen mit einer 130-jährigen Geschichte 
und ist Teil der Fortune-500 mit einem Gesamtvermögen von über 700 Mrd. USD.

  Fund Partner Network
Neue Vertriebsvereinbarungen

Orcadia Asset Management

Orcadia Asset Management ist eine von der CSSF regulierte Vermögensverwaltungsgesellschaft und hat sich eine bestmög-
liche Kombination von drei entscheidenden Elementen zum Ziel gesetzt: 

 Das Angebot von Vermögensverwaltungsdienstleistungen höchster Qualität, die aktive Förderung verantwortungsbewusster 
Geldanlage nach hohen Standards und das Bekenntnis zu einer vorbildlichen Berufsethik im Dienste des Gemeinwohls, wo die 
Wünsche der Kunden, das Wohl der Mitarbeiter und das allgemeine Interesse zusammenlaufen.

 Orcadia Asset Management ist heute für seine risikoadjustierte Vermögensverwaltungsleistung und gleichzeitig für sein star-
kes doppeltes Engagement als Vermögensverwalter für verantwortungsvolle Investitionen und als Unternehmen für die soziale 
Verantwortung anerkannt.

 Orcadia Asset Management ist entschlossen diesen spannenden Weg fortzusetzen, damit sein Erfolg eine Quelle positiver 
Nachahmung innerhalb des Finanzsektors ist, in dem es tätig ist, und die dominierenden Akteure dazu bringt, andere Prakti-
ken zu übernehmen und ihre Sozialbilanz deutlich zu verbessern. 

Die von Orcadia AM umgesetzte Vermögensverwaltung stützt sich daher auf folgende Säulen: 

Orcadia AM wurde 2016 von 4 in Belgien bekannten Gesellschaftern gegründet: Etienne de Callataÿ, Geert De Bruyne, Patrick 
Keusters und Jacky Goossens. 

Aktuell beträgt das für private sowie institutionelle Kunden verwaltete Vermögen gut 1 Milliarde Euro. 

Die Verwaltung erfolgt u.a. in Form von OGAW-Fonds mit 3 verschiedenen „Nachhaltigen“ – ESG-Strategien und verschiedenen 
Klassen (Thesaurierung/Ausschüttung – Clean/Retail). Protea Fund – Orcadia Global Sustainable Balanced, Protea Fund – Orcadia 
Global Sustainable Dynamic, Protea Fund – Orcadia Equities EMU SRI Ex-Fossil 

Contact:
Rémy Saccone remy.saccone@orcadia.eu

www.orcadia.eu

· Suche nach einer risikoadjustierten Performance
· Ein fundamentaler Ansatz

· Breite Diversifizierung
· Liquidität

· Keine Interessenkonflikte
· Transparenz und Integrität
· Soziale Verantwortung

https://singapore.nipponindiaim.com
http://www.orcadia.eu
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remy.saccone@orcadia.eu
www.orcadia.eu

  Fund Partner Network
Neue Vertriebsvereinbarungen

Contact:
Bettina May
HEAD OF ADVISORY INTERMEDIARY 
SERVICES, Germany & Austria

bmay@russellinvestments.com
www.russellinvestments.com

Russell Investments

Russell Investments ist ein weltweit führender unabhängiger Anbieter von Investment-Management-, Beratungs- und Imple-
mentierungs-Services. Unser Geschäft basiert auf partnerschaftlichen Beziehungen mit unseren Kunden. Wir fokussieren uns 
auf ergebnisorientierte Lösungen, um die Wünsche und Bedürfnisse unserer Kunden zu erfüllen. Effiziente Risikomanagement-
Techniken sind dabei ein zentraler Baustein.

Russell Investments wurde 1936 gegründete und hat seinen Hauptsitz in Seattle. Das Unternehmen ist weltweit tätig und 
verfügt über 19 Niederlassungen (Stand: Januar 2022) in den wichtigsten Finanzzentren der Welt. Das verwaltete Vermögen 
beläuft sich auf 286 Milliarden Euro. (Stand 30.06.2022).

Seit den 1960er Jahren betreibt Russell Investments Investment-Manager-Research und bietet strategische Beratung in die-
sem Segment an. 1980 haben wir als Pionier Ansätze zu Multi-Strategy-Investments in externe Investmentmanager entwickelt 
und unsere ersten Multi-Strategy-Fonds aufgelegt, die seit 1993 auch für europäische Anleger zugänglich sind.

Anfang der 1970er Jahren starteten wir die Beratung von US-Pensionsfonds bei ihren ersten Immobilieninvestitionen und 
haben im weiteren Verlauf unsere Expertise auf weitere Private Markets ausgeweitet. Unsere erste private Infrastrukturin-
vestition tätigten wir 2006, wobei wir uns auf frühe Privatisierungsanlagen in Australien konzentrierten. Heute verwalten und 
beraten wir Infrastrukturportfolios mit einer Vielzahl von Strategien für eine Reihe globaler Institutionen.

Zu weiteren Meilensteinen in unserer Geschichte gehören 2003 der Aufbau des ersten Devisen-Desks, um Währungsausfüh-
rung für unsere Kunden zu verbessern, 2009 das Angebot einer Liability-Responsive-Asset-Allokation, um Pensionsfonds bei 
der dynamischen Risikosteuerung zu unterstützen, und die Fokussierung auf die Entwicklung unserer Multi-Asset-Lösungen 
und unseres Gesamtportfolioansatzes.

Über unser Frankfurter Büro betreuen wir unsere Kunden aus Deutschland, Österreich sowie der Schweiz und bieten eine 
umfassende Produkt- und Service-Palette an.1

 

http://www.orcadia.eu
http://www.russellinvestments.com
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  Fonds im Rampenlicht

Als B2B-Fondsplattform arbeiten wir seit über 20 Jahren 
eng mit vielen Marktteilnehmern in der Asset Management 
Industrie zusammen und verfügen daher über ein 
großes Netzwerk und Zugang zu unterschiedlichsten 
Fondslösungen. Gerne bieten wir den Asset Management 

Gesellschaften an dieser Stelle die Möglichkeit, die aus 
unserer Sicht aus Ihrem Angebotsuniversum fundamental 
und taktisch adäquateste Fondslösung vorzustellen. 
Ergänzt wird die Fondsvorstellung durch die objektive und 
komprimierte Einwertung unseres erfahrenen Leiters des 
Fund Research, Peter Reis.

IE00BD4GV124 – Legg Mason Clearbridge Infrastructure Value Fund EUR PR ACC

Langweilig IST schön: Argumente für Infrastrukturanlagen
Auch wenn sie nicht so aktuell und in Mode sind wie ihre 
Pendants aus dem Technologiebereich, lohnt es sich, bör-
sennotierte Infrastrukturanlagen genauer unter die Lupe zu 
nehmen. ClearBridge Investments, das seit 2020 zu Frank-
lin Templeton gehört, ist seit mehr als 50 Jahren auf diese 
Anlagekategorie der Infrastrukturinvestments spezialisiert. 
ClearBridge verfügt mit elf Experten über eines der größ-
ten, engagiertesten und erfahrensten Infrastrukturteams 
weltweit. Bei den Investments legt das Portfoliomanage-
ment den Fokus zum einen auf regulierte Anlagen, die eher 
defensiv ausgerichtet sind, höhere Erträge erwirtschaften 
und über eine geringere wirtschaftliche Sensitivität verfü-
gen. Und zum anderen auf nutzungsabhängige Anlagen, die 
Wachstum versprechen, mit niedrigeren Erträgen aufwar-
ten und eine gewisse Hebelwirkung auf das BIP ausüben. 
Bei all dem spielen ESG-Gesichtspunkte eine große Rolle. 
Denn das Infrastrukturteam hat von Anfang an ESG-Fak-
toren in seinen Prozess integriert. Die Nachhaltigkeit von 
Vermögenswerten und andere ESG-Faktoren werden so-
wohl bei der Bewertung der Fundamentaldaten als auch 
des Risikos berücksichtigt. Zur Angebotspalette von Clear-
Bridge gehören der Legg Mason ClearBridge Infrastructure 
Value Fund und für ertragsorientierte Kunden der kürzlich 
zum Vertrieb zugelassene Legg Mason ClearBridge Global 
Income Fund.
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Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein verlässlicher Indikator für die 
zukünftige Wertentwicklung.

Active Funds

Der Infrastrukturfonds von ClearBridge bietet Investoren für ihr globales Portfolio einen eher defensiven Allokationsbaustein mit 
einem erhöhten Maß an Ertrags-, Cashflow- und Dividendenvorhersagbarkeit, sowie einer reduzierten Abhängigkeit vom Konjunk-
turzyklus. Ermöglicht wird dies durch den Fokus auf zwei unterschiedliche fundamentale Cashflow Treiber (regulierte Anlagen und 
nutzungsabhängige Anlagen), welche im Infrastruktur Risiko-Ertrags-Spektrum eher im Core Bereich angesiedelt sind. Das Univer-
sum potenzieller Unternehmen wird ergänzend nach Infrastruktur-Reinheit und -Qualität bewertet und gefiltert. Anschließend er-
folgt die fundamentale Analyse mit der primären Bewertungsmetrik „Überschussrendite“ (Erwartete Realrendite minus erforderliche 
Realrendite). Diese Prozessbausteine lassen gesamtheitlich eine stabilisierende Wirkung auf die Fondsentwicklung erwarten. 
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LU0132661827 – UBAM – Dynamic US Dollar Bond IC USD 

UBAM Dynamic US Dollar Bond vereint die Vorteile ei-
nes kurzfristigen Anleihenfonds mit einem beschränkten 
Verlustrisiko. Er bietet ein sehr attraktives Risiko-Ertrags-
Verhältnis, besticht durch einen soliden Track Record mit 
einer konsistent niedrigen Volatilität und sehr begrenzten 
Verlusten. Der Fonds soll bei moderatem Kreditrisiko und 
einem Zinsrisiko nahe bei null konsistent höhere Erträge als 
die Geldmarktzinsen verzeichnen. Die Strategie investiert 
nur in Investment Grade Floating Rate Notes (Financials 
und Non-Financial Companies), hat eine erwartete Rendi-
te von +13,6% über die nächsten 24 Monate. Die aktuelle 
Rendite des Fonds beträgt zur Zeit 6,1% (in USD) mit einer 
Duration von 0,2 Jahren, 2,2 Jahren Credit Spread Duration 
und einem durchschnittlichen Kredit Rating von A-.
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Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein verlässlicher Indikator für die 
zukünftige Wertentwicklung.

DE000A14N5W1 – Optinova Conventional & Clean Energy EUR I ACC 

Durch die höheren Öl- und Gaspreise aber auch durch die 
Gefahren möglicher Blackouts und geopolitische Spannun-
gen ist das Thema Energie in den Anlegerfokus gerückt. 
Hier stellt sich die Frage, welche ausgewogenen Strategien 
können in diesem Sektor umgesetzt werden. Der Optino-
va Conventional & Clean Energy investiert systematisch 
in globale Aktien und börsennotierte Indexfonds (ETFs 
und ETCs) aus den Bereichen Energie und Versorger. Der 
Portfoliokonstruktionsprozess ist streng regelbasiert und 
besteht aus Quality-Filterung, Value-Auswahl und anschlie-
ßender Momentum-Gewichtung. Es wird in traditionelle 
Energieunternehmen als auch in Unternehmen aus den 
Bereichen Solar-, Wind- oder andere regenerative Energie-
träger investiert – ebenso bei den Versorgern. Der Fonds 
orientiert sich an den aktuellen, globalen Energiemix. Dabei 
sind erneuerbare Energien mit 28% sogar vergleichsweise 
übergewichtet ist. Für alle Assets gibt es fest definierte 
Minimal- und Maximalquoten und es erfolgt ein quartals-
weises Rebalancing. Die Investitionsquote kann bei Bedarf 
auf 50% reduziert werden, so dass Drawdowns möglichst 
abgefedert werden. Der siebenjährige Track Record unter-
streicht dies: In ca. der Hälfte aller Monate wurde gegen-

über der Peergroup eine Outperformance erzielt, beson-
ders in schwachen Marktphasen. So wurde eine ausgewo-
gene Rendite-Risiko Mischung in einem volatilen Umfeld 
gewährleistet. 
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Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein verlässlicher Indikator für die 
zukünftige Wertentwicklung.

Der UBAM Dynamic US Dollar Bond bietet durch seinen stabilen Investmentprozess und der klaren Fokussierung auf die Rendite-
optimierung mit Hilfe der Auswahl kurzlaufender Investment Grade Instrumente (vornehmlich Anleihen mit variabler Verzinsung, 
Anleihen mit fixer Verzinsung sowie CDS) eine, nicht nur im aktuellen Umfeld, sehr geeignete Lösungsoption für die Partizipation 
am kurzfristigen USD Credit Markt. Neben der Allokationsentscheidung bezüglich der einzusetzenden Instrumente gibt der Invest-
mentansatz durch die Top-Down Einschätzung des attraktivsten Ratingsegments automatisch auch die wählbare Laufzeit vor und 
damit das übergeordnete Gesamtrisiko, während der Bottom-up Ansatz das Ausfallrisiko reduziert. Insgesamt bietet der Fonds einen 
hoch qualitativen und resilienten Zugang zum aktuell attraktiven Zinsumfeld kurzlaufender Unternehmensanleihen. Die Fondsent-
wicklung ist dabei unabhängig von der kurzfristigen Zinsentwicklung und bietet damit einen nur niedrig korrelierenden Baustein 
innerhalb des Anleihen Segments im Portfolio. ifs
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LU0159550077 – DJE Gold & Ressourcen EUR PA DIS

Der DJE – Gold & Ressourcen ist ein themenorientierter glo-
baler Aktienfonds. Das konzentrierte Portfolio mit 50 – 70  
Titeln hat seinen Investitionsschwerpunkt auf Aktien von Un-
ternehmen, die in der Gewinnung, Verarbeitung und Vermark-
tung von Gold tätig sind. Aktien aus einem breiter gefasstem 
Rohstoffuniversum, wie z.B. diversifizierte Minenkonzerne, 
Buntmetall, Chemie, Öl und Gas werden aus Diversifikations-
gründen beigemischt. 

Die indexunabhängige Strategie kann ihren Anteil an Gold-
minenaktien dynamisch zwischen 30 – 100% variieren. Der 
Fonds bietet mit Gold als Anlageschwerpunkt Diversifikation 
und eine geringere Korrelation zu den klassischen Invest-
mentstrategien.

Verfolgt wird ein indexunabhängiger Bottom-up-Ansatz mit 
hochwertiger Titelselektion, bei dem der Fokus auf den Fun-
damentaldaten der Unternehmen liegt. Schuldenfreie Gold-
produzenten mit wettbewerbsfähiger Kostenstruktur, die 
auch bei tieferen Goldpreisen freie Cashflows erwirtschaften 
können, werden bevorzugt. 

Generell gilt: Negative bzw. fallende Realzinsen sind positiv 
für Sachwerte und für Gold im Besonderen. Die Investment-
nachfrage nach Gold dürfte bei anhaltend tiefen bzw. erneut 
fallenden US-Realzinsen weiter anziehen.
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Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein verlässlicher Indikator für die 
zukünftige Wertentwicklung.

Die inhabergeführte Vermögensverwaltung DJE Kapital AG ist für ihr einzigartiges drei dimensionales Analyseverfahren (FMM-
Methode), welches auf umfangreichen Datensammlungen, Analysen und einer mehr als 50-jährigen Markterfahrung fußt, weitläufig 
bekannt. Stefan Breintner der bereits seit 2008 den Fonds DJE – Gold & Ressourcen leitet und zudem das Research verantwortet, 
ist daher in dem hauseigenen Prozess tief verwurzelt und prägend und bringt diese Kernexpertise des Unternehmens entsprechend 
vollumfänglich in den Fonds ein. Ein wesentlicher Kern der ifsam Investmentphilosophie zur Analyse von Fonds ist die Feststellung 
einer hohen Resilienz und damit Qualität des Fonds, eine positive Entwicklung relativ unabhängig von sehr spezifischen Marktge-
gebenheiten zu erreichen. Der DJE – Gold & Ressourcen ermöglicht dies unter anderem durch die Diversifikation des Fonds über 
Unternehmen aus dem Goldgewinnungssektor hinaus, wie aus den Bereichen Basismaterialien und Energie, sowie der Möglich-
keit den Goldminenanteil dynamisch je nach Marktumfeld zu steuern. Zusätzlich bietet die starke Orientierung an fundamentalen 
Werten wie hohen freien Cashflows, was sich auch auf aggregierter Fondsebene nachweisen lässt, einen Puffer bei marktseitigen 
Risk-Off Szenarien. Insgesamt bietet der Fonds damit einen langfristigen Lösungsbaustein für Investoren, die einen diversifizierten, 
schwankungsreduzierten Portfoliobaustein für den Bereich Edelmetall-Unternehmen bevorzugen, um damit nicht zu sehr vom sehr 
zyklischen Goldminenmarkt tangiert zu werden.
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Einzelne Studien auf Basis historischer Regressionsanalysen lassen in einem Umfeld hoher Inflation auf eine erhöhte 
Erfolgswahrscheinlichkeit für Fonds schließen, welche eine stärkere Ausprägung der Faktoren Value und Momentum aufweisen, 
wie beim Optinova Conventional & Clean Energy. Unabhängig davon bietet die Fondskonstruktion durch seine breit diversifizierten 
Investments über alle Energiesegmente hinweg, generell eine hohe Widerstandsfähigkeit über verschiedenste Marktphasen. 
Diese wird noch verstärkt mit Hilfe der flexiblen Risikosteuerung über die Geldmarktquote (bis zu 50%), welche bei unattraktiven 
Zielsegmenten steigt und Marktzyklen ausbalancieren hilft. Die Berücksichtigung von konventionellen Energieinvestments 
entsprechend dem aktuellen tatsächlichen Energiemix und der regelbasierte Auswahlprozess ermöglichen dem Fonds sich dabei 
stetig weiterzuentwickeln ohne dabei die Grundstrategie des Fonds zu beeinträchtigen. ifs
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IE000HPBRE54 – Goldman Sachs Paris-Aligned Climate World Equity UCITS ETF USD ACC

PARIS-ALIGNED BENCHMARK
Als Teil ihres Aktionsplans für nachhaltige Finanzen hat 
die Europäische Kommission 2019 Vorschläge für zwei 
entscheidende Klima-Benchmarks vorgelegt, die Climate 
Transition Benchmarks (CTB) und die Paris-Aligned Bench-
marks. Der PAB ist auf ein 1,5-°C-Szenario ausgerichtet das 
eine Reduzierung der Kohlenstoffintensität um mindestens 
50 % gegenüber dem Ausgangsuniversum und eine jährli-
che Reduzierung der Dekarbonisierung um mindestens 7 % 
anstrebt. Die PABs sind für Anleger konzipiert, die beim un-
mittelbaren Übergang zu einem 1,5-°C-Szenario an vorders-
ter Front stehen wollen.

ANLAGEZIEL DES GOLDMAN SACHS PARIS-ALIGNED 
CLIMATE WORLD EQUITY UCITS ETF
Das Anlageziel des Fonds besteht darin, im Hinblick auf die 
Erreichung der langfristigen Ziele des Übereinkommens 
des Pariser Abkommens ein Engagement in Bezug auf ge-
ringe CO2-Emissionen zu bieten. Der Fonds versucht, sein 
Anlageziel zu erreichen, indem er die Wertentwicklung des  
Solactive ISS ESG Developed Markets Paris-Aligned Bench-

mark Index nachbildet. Der Index ist so aufgebaut, dass er 
die Mindestanforderungen des Labels „EU Paris-Aligned 
Benchmark“ („EU PAB“) erfüllt.

ETFs

Zwar wurde der ETF von Goldman Sachs gerade erst im Oktober 2022 aufgelegt, jedoch existiert die Benchmark, der Solactive 
ISS ESG Developed Markets Paris-Aligned Benchmark Index, bereits seit 2014. Der ETF bietet interessierten Investoren damit den 
Zugang zu einem Index mit einer langen Prozess- und Investmenthistorie, der eine Alternative zu den bekannten Varianten führender 
Indexprovider darstellen kann.

Der Index ist darauf ausgelegt, ein Engagement in Aktienwerten zu bieten, die von Unternehmen aus Industrieländern begeben 
werden, die aus dem Solactive GBS Developed Markets Large & Mid Cap Index so ausgewählt und gewichtet werden, dass die Treib-
hausgasemissionen des resultierenden Indexportfolios mit dem langfristigen Klimaschutzziel des Pariser Klimaabkommens überein-
stimmen. Im Ergebnis zeigt das resultierende Portfolio im Verhältnis zum Ausgangsindex ein reduziertes geografisches Engagement 
in den USA sowie eine höhere Gewichtung in Finanz- und Gesundheitswerten sowie verringerte Gewichtungen in Energie- und 
Konsumservicewerten.
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Market risk - the value of assets in the Portfolio is typically dictated by a number of factors, including the confidence levels of the market in which they are traded. Opera-
tional risk - material losses to the Portfolio may arise as a result of human error, system and/or process failures, inadequate procedures or controls. Liquidity risk - the Port-
folio may not always find another party willing to purchase an asset that the Portfolio wants to sell which could impact the Portfolio‘s ability to meet redemption requests 
on demand. Exchange rate risk - changes in exchange rates may reduce or increase the returns an investor might expect to receive independent of the performance of such 
assets. If applicable, investment techniques used to attempt to reduce the risk of currency movements (hedging), may not be effective. Hedging also involves additional 
risks associated with derivatives. Custodian risk - insolvency, breaches of duty of care or misconduct of a custodian or sub-custodian responsible for the safekeeping of 
the Portfolio‘s assets can result in loss to the Portfolio. Counterparty risk - a party that the Portfolio transacts with may fail to meet its obligations which could cause 
losses. Index tracking error risk - The performance of the Strategy may not generally follow and may be very different from the performance of the Index. The anticipated 
tracking error has been calculated using historical data and therefore may not capture all factors that will impact a Strategy‘s actual performance against its reference index.
For full description of risks please refer to the Prospectus. This material is provided at your request for informational purposes only. It is not an offer or solicitation to buy 
or sell any securities.
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Die Wertentwicklung der Vergangenheit ist kein verlässlicher Indikator für die 
zukünftige Wertentwicklung.
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Next steps – wir sind für Sie da!

International Fund Services & Asset Management S.A.
25, rue Edmond Reuter 
L-5326 Contern
www.ifsam.lu

Impressum und Disclaimer

„Die in dieser Publikation enthaltenen Informationen sind zu allgemeinen Informati-
onszwecken erstellt worden und ausschließlich zur Information bestimmt. Sie ersetzen 
weder eigene Marktrecherchen noch sonstige rechtliche, steuerliche oder finanzielle 
Information oder Beratung.

Es handelt sich hierbei nicht um eine Kauf- oder Verkaufsaufforderung.

Die International Fund Services & Asset Management S.A. weist darauf hin, dass die 
dargestellten Informationen nur für Anleger mit eigener wirtschaftlicher Erfahrung, die 
die Risiken und Chancen des/der hier dargestellten Marktes/Märkte abschätzen kön-
nen und sich umfassend aus verschiedenen Quellen informieren, bestimmt sind.

Die in dieser Publikation enthaltenen Aussagen und Angaben basieren auf Informati-
onen, die die International Fund Services & Asset Management S.A. gründlich recher-
chiert bzw. aus allgemein zugänglichen, von der International Fund Services & Asset 
Management S.A. nicht überprüfbaren Quellen, die sie für verlässlich erachten, bezo-
gen hat. Die International Fund Services & Asset Management S.A. hält die verwen-
deten Quellen zwar für verlässlich, kann deren Zuverlässigkeit jedoch nicht mit letzter 
Gewissheit überprüfen. Die einzelnen Informationen aus diesen Quellen konnten nur 
auf Plausibilität überprüft werden, eine Kontrolle der sachlichen Richtigkeit fand nicht 
statt. Zudem enthält diese Publikation Schätzungen und Prognosen, die auf zahlrei-
chen Annahmen und subjektiven Bewertungen der International Fund Services & Asset 
Management S.A. als auch anderer Quellen beruhen und lediglich unverbindliche Auf-
fassungen über Märkte und Produkte zum Zeitpunkt der Herausgabe darstellen. Wir 
weisen darauf hin, dass historisch simulierte Wertentwicklungen keine Auskunft über 
zukünftige Wertentwicklungen geben. Trotz sorgfältiger Bearbeitung übernehmen die 

International Fund Services & Asset Management S.A. und ihre Mitarbeiter und Organe 
keine Gewähr für Vollständigkeit, Aktualität und Richtigkeit der bereitgestellten Infor-
mationen und Prognosen.

Diese Unterlagen enthalten nicht alle für wirtschaftlich bedeutende Entscheidungen 
wesentliche Angaben und können von Informationen und Einschätzungen anderer 
Quellen/Marktteilnehmer abweichen. Weder die International Fund Services & Asset 
Management S.A. noch ihre Organe oder Mitarbeiter können für Verluste haftbar ge-
macht werden, die durch die Nutzung dieser Publikation oder ihrer Inhalte oder sonst 
im Zusammenhang mit dieser Publikation entstanden sind.

Dieses Dokument kann nur gemäß den gesetzlichen Bestimmungen in den jeweiligen 
Ländern verteilt werden, und Personen, die im Besitz dieses Dokuments sind, sollten 
sich über die anwendbaren lokalen Bestimmungen informieren. Die International Fund 
Services & Asset Management S.A. weist darauf hin, dass eine Weitergabe der vorlie-
genden Materialien an Dritte nicht zulässig ist. Vorbehalten bleibt die Auskunftsertei-
lung oder Offenlegung gestützt auf gesetzliche Vorschriften oder behördliche Verfü-
gungen. In diesem Rahmen steht es dem Kunden frei, dessen Kunden über die Vergü-
tungsreglung, d. h. über die vereinbarten Konditionen und Provisionen, umfassend zu 
informieren. Schäden, die der International Fund Services & Asset Management S.A. 
aus der unerlaubten Weitergabe dieser Materialien an Dritte entstehen, hat der Wei-
tergebende in voller Höhe zu ersetzen. Von Ansprüchen Dritter, die auf der unerlaub-
ten Weitergabe dieser Materialien beruhen, und damit im Zusammenhang stehenden 
Rechtsverteidigungskosten hat er die International Fund Services & Asset Management 
S.A. freizuhalten. Dies gilt insbesondere auch für eine Weitergabe dieser Präsentation 
oder von Informationen daraus an Personen in den USA.“

ifsam – 360°-Service für Ihre Aktivitäten in Drittfonds
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Herr Rodja S. Reisky CIIA/CEFA
Head of Business Development & Sales

Telefon: +352 27 07 31-626
E-Mail: rodja.reisky@ifsam.lu

Herr Michael König
Head of Fund Partner Network

Telefon: +352 27 07 31-612
E-Mail: michael.koenig@ifsam.lu

http://www.ifsam.lu
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1 Disclaimer Russell Investments 
Der Wert von Anlagen und die daraus erzielten Erträge können sowohl steigen als auch fallen und sind nicht garantiert. Sie erhalten möglicherweise nicht 
den ursprünglich investierten Betrag zurück. Sofern nicht anders angegeben, stammen sämtliche Daten von Russell Investments. Die Informationen entspre-
chen dem aktuellen Stand zum Zeitpunkt der Veröffentlichung und sind nach unserem besten Wissen zutreffend. Die Aussagen sind Meinungsäußerungen von 
Russell Investments. Sie sind nicht als eine Darstellung von Tatsachen zu werten, können sich jederzeit ändern und stellen keine Anlageberatung dar. Herausge-
geben von Russell Investments Limited. Gesellschaftsnummer 02086230. Eingetragen in England und Wales mit Sitz in Rex House, 10 Regent Street, London 
SW1Y 4PE, Großbritannien. Telefon: +44 20 7024 6000. Zugelassen und beaufsichtigt von der Financial Conduct Authority, 12 Endeavour Square, London E20 
1JN, Großbritannien. © 1995-2021 Russell Investments Group, LLC. Alle Rechte vorbehalten. GMNY-00420


